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Mediante la organizacion de distintas promociones

Los proveedores de Gecauto premian
|a fidelidad de sus clientes

os proveedores de Cecauto han or-

ganizado durante los tltimos meses

diferentes promociones con el fin
de incentivar la adquisicién de sus pro-
ductos entre los asociados y talleres de
Cecauto. Dayco, Road House, Monroe,
NGK y Lemforder han sido los fabrican-
tes que han querido premiar la fidelidad
de sus clientes recientemente.

La campafia de primavera de
Dayco preparaba a sus clientes para
los rigores estivales. Asi, premiaba la
adquisicién de varios de sus productos
con una practica mochila térmica y una
toalla, muy utiles para las excursiones
al campo y a la playa.

Monroe, en su calidad de patro-
cinador oficial del Campeonato del
Mundo de Turismos FIA, en el cual
estd presente con su propio equipo,
ha premiado la adquisicién de sus
amortiguadores con distintos produc-
tos oficiales de la competicién. Para-
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guas, gorras, juegos, chubasqueros y
camisetas podian ser obtenidos seglin
la cantidad de amortiguadores adqui-
ridos. Ademas, entre los talleres de la
base de datos de Monroe se sorted la
posibilidad de copilotar el Seat Le6n
pilotado por Pierre Yves Corthals,
ademds de 100 pases de paddock para
ver las carreras disputadas en Cheste.

NGK penso6 en las aptitudes culi-
narias de sus clientes con dos regalos
gastrondmicos. Por la adquisicion de
un expositor de bujias V-Line, el fabri-
cante ofrecia una paletilla pata negra
de jabugo. Para regar este delicioso
obsequio, por la compra de cinco son-
das lambda NGK el regalo consistia en
un pack de dos botellas de vino tinto
de Rioja Crianza Vifia Zaco. También
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se ofrecia un elegante polo de manga
larga por la adquisicién de 250 bujias
para el automévil de la marca.

Road House, por su parte, puso en
marcha distintas promociones, a través
de las cuales ofrecia diferentes obse-
quios a sus clientes. Por cada pedido
realizado de tres kits de la marca se podia
obtener un préctico reloj de regalo. Si
la compra consistia en 100 juegos de
pastillas o 50 juegos de discos, el regalo
consistia en una exclusivas gafas Ferrari.
En el caso de que la adquisicién sumara
1.500 juegos de pastillas o 750 juegos
de discos, se brindaba la posibilidad de
asistir al G.P. de Espaiia de Férmula 1
con hotel incluido. Y ya pensando en la
playa, si la compra sumaba 25 juegos
de pastillas, Road House regalaba una
magnifica toalla de 100 x 180 cm. y
acabado aterciopelado.
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Los responsables de administracion
sincronizan sus relojes

n fechas recientes se

reunieron en Barcelona

los responsables de los
departamentos de Adminis-
tracién de todos los centros
de Cecauto. Junto al departa-
mento Financiero del grupo,
debatieron diversos puntos
con el fin de poner en comiin
las estrategias a seguir en este
apartado. Asi, esta reunién
sirvié para homogeneizar
las tareas relacionadas con el

apartado de administracion.
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La bujia N° 1 en el mundo*
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En los departamentos financiero, de compras y en la Red de Talleres

Guatro destacados profesionales
Se Incorporan a Ia plantilla
e Gecauto Barcelona

a apuesta por su equipo humano

ha sido una de las claves del éxito

pasado, presente y futuro de Ce-
cauto. Por eso, cuatro profesionales
se han incorporado recientemente al
grupo aportando nuevos proyectos e
iniciativas a los distintos departamen-
tos de Cecauto Barcelona; se trata de
Alvaro Pajares, Marta Pastor, Rami-
ro Navarro y Juan Diego Navarro,
seleccionados especificamente para
reforzar las compras, las finanzas y la
Red de Talleres Cecauto.

Alvaro Pajares Zaragiieta se ha
incorporado a Cecauto Barcelona en
calidad de Adjunto a Direccién de
Compras, puesto al que llega avalado
por sus muiltiples titulaciones (Diplo-
mado en Comercio Exterior por el
ESERP y Licenciado en Direccién
y Administracién de Empresas por
la Staffordshire University) y por su
amplia carrera profesional, que incluye
la coordinacién de exportaciones en el
IPPF, un puesto como asistente para
los grupos de trabajo para la Cdmara
de Comercio de la Unién Europea en
Chinay laresponsabilidad de consultor
para entrada de mercado en China en la
compaiiia Dezan Shira & Associates.

Marta Pastor tomara las riendas
de la direccion financiera de Cecauto
Barcelona, para lo que cuenta con una
dilatada trayectoria profesional en este
campo. Licenciada en Ciencias Econ6-
micas y Empresariales por la Universi-
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Marta Pastor.

Juan Diego Navarro.

dad de Barcelona y Master en Direccién
Econdmico Financiera por ESADE, ha
desempefiado distintos puestos como
auditora, Controller Internacional y di-
rectora financiera en diferentes empresas
con implantacién internacional.

Pastor contara con la ayuda de
Ramiro Navarro, que también se ha
incorporado al departamento financie-
ro de Cecauto Barcelona. Especialista
en contabilidad y auditoria, Navarro
cuenta con una dilatada trayectoria
profesional, que incluye destacados
puestos en multinacionales como
Bosch y Bayer.

Por su parte, Juan Diego Navarro
ha sido nombrado Delegado Comercial

Ramiro Navarro.

de la Red de Talleres Cecauto de la
zona de Catalufia. Navarro siempre ha
estado relacionado con el mundo de
la reparacién de vehiculos, en el que
comenzo a los 14 afios como mecdnico
hasta que, al cumplir 28, se estableci6
por cuenta propia. Desde su experiencia
como profesional constatd las ventajas
de que la ensefia de talleres de Cecauto,
por lo que se involucro activamente en
la gestion de la red. Ahora, Juan Diego
Navarro asume ““con ilusién’ la oportu-
nidad que le ha brindado Cecauto para
“llevar a cabo las ideas y proyectos que
nos ilusionan en nuestro sector’” desde
su nuevo puesto en la Red de Talleres
Cecauto.
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Gecauto Gentro apuesta
por [a formacion

ecauto Centro ha apostado siem-

pre por la formacién a los talle-

res, a través de la cual pretende
ofrecerles las mejores herramientas
para luchar por su futuro. La gestién
comercial y el drea informatica son,
hoy por hoy, dos cuestiones funda-
mentales para que el taller contintie
adelante.

Una vez terminados el primer y
segundo ciclos del programa de for-
macién disefiado por Cecauto Centro,
el grupo quiso innovar en este sentido,
ofreciendo a sus talleres dos cursos
novedosos: uno de ellos versaba en
torno a la gestién comercial y, el otro
se centrd en la herramienta informética

de Cecauto, un programa muy comple-

Consultoria técnica de la Red de Talleres de Cecauto Centro.

to que puede ayudar enormemente al

taller en su trabajo diario. Pese a que
la respuesta por parte de los talleres
a esta primera convocatoria ha sido
discreta, la organizacién espera que,
en el futuro, puedan realizarse mas
cursos en este sentido, dada su gran
importancia para el taller.

En este sentido, Cecauto Centro
continuard trabajando para ofrecer a sus
talleres la mejor formacién posible y la
mas adecuada a su labor profesional.

Maquinaria: un apartado muy rentable

ecauto se encuentra trabajando

intensamente, desde 1997, en un

apartado fundamental para aso-
ciados y talleres: la maquinaria para el
taller. Cada afio se van aumentando las
ventas, los servicios y los proveedores
con los que cuenta el grupo, haciendo
de éste un apartado muy rentable para
toda la familia Cecauto y alcanzando
un nivel realmente importante.

Igualmente importante es, para el
asociado, ofrecer este servicio a sus
talleres clientes, dado que cuentan con
una baza fundamental: la garantia que
ofrece Cecauto. La importancia de este
aspecto se refleja en la confianza que
despierta en talleres y asociados la ga-
rantia posventa ofrecida por el grupo,
asi como el beneficio que obtienen de
su precio y calidad. Cecauto ofrece

todo tipo de productos al asociado
para que se los ofrezca al taller con
toda garantia.

De este modo, el apartado de la
magquinaria serd uno de los objetivos
en los que desde Cecauto trabajaremos
prioritariamente.

Antonio Mendo
Jefe de Ventas de Cecauto Centro
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Gecauto Gentro prepara
Su convencion anual

alamanca ha sido el lugar elegido
este afio para celebrar la Conven-
cién anual de asociados y talleres
de Cecauto Centro. Durante el mes de
octubre, concretamente entre los dias
5y 7 de ese mes, tendrd lugar el even-
to, que reunird a un buen niimero de
asociados, talleres, representantes de
asociaciones y prensa especializada.
Este afio, el lema del encuentro es
“Cecauto, tu mejor carta”, en torno al
cual se han disefiado las invitaciones,
que serdn remitidas en breve.
Cecauto Centro espera contar
con la presencia de la mayoria de
sus asociados y talleres en el Hotel
Dofia Brigida Golf Spa, ubicado en la
localidad salmantina de Villamayor, a
pocos kilémetros de la histérica capital

helmantica.

Gecauto pone en marcha
SU campana de verano
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ecauto ha puesto a dispo-
sicion de los talleres de
su red una nueva promo-

e

cion, esta vez centrada en el
verano. Los rigores estivales
serdn menos gracias a esta
promocién, ofertada tanto a
los clientes de turismo como
a los de vehiculo industrial.

Por medio de esta accién se pri-
man las reparaciones con productos
Cecauto en los talleres de la Red de
Talleres de las zonas de Centro, Le-
vante y Norte, regalando al usuario
final un practico parasol.

La promocién comenzaba el dia 4
de junio y se mantendra hasta agotar
existencias.





